lhre Praxis — Ihr Lebenswerk

Eine Praxisnachfolge ist ein Ereignis mit weitreichender
Bedeutung. Rechtzeitige Planung und sorgféltige
Vorbereitung sind ausschlaggebend fiir den Erfolg.

Arzte sind Mediziner —
keine Betriebswirte

Vor dem Hintergrund des deutschlandweiten Arztemangels
wird es immer schwieriger, geeignete Nachfolger fiir eine
Praxis zu finden. Damit Sie sich auch wahrend der
Nachfolgesuche auf das Wesentliche in Ihrem Beruf
konzentrieren kénnen, bieten wir Innen die Unterstiitzung,
die nétig ist, um |hr Lebenswerk bestméglich zu tibergeben.

Dabei gibt es neben dem Verkauf noch zahireiche weitere
Méglichkeiten, die Praxisnachfolge optimal zu gestalten.

Nutzen Sie deshalb unser Know-how und unsere langjahrge
Erfahrung. Ob bei der Festlegung einer Strategie der
Praxisabgabe in 5 Jahren oder bei der Verhandlung des
Kaufpreises einer Praxis in 5 Monaten — wir stehen an |hrer
Seite, damit |hr Lebenswerk in gute Hande gelangt.

Sie sind Praxisinhaber und wollen
in den nachsten Jahren einen
Nachfolger fir lhre Praxis finden?

Hier finden Sie die richtige Antwort:
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Die 10 haufigsten Fragen
zur Praxisnachfolge

- Wie finde ich geeignete Praxisnachfolger?
- Wann beginne ich mit der Suche?

- Kann ich bei der Ansprache der Kollegen
anonym bleiben?

- Welche Nachfolgeoptionen habe ich?
- Ist eine Ubergangskooperation zu empfehlen?
- Welchen Wert hat meine Praxis?

- Wie mache ich meine Praxis flr potentielle
Kaufer attraktiv?

- Wie gelingt es einen mdglichst hohen Kaufpreis
zu verhandeln?

- Wie halte ich meine Praxis attraktiv bis zur
Praxisabgabe?

- Worauf achten potentielle Praxisinteressenten?

Unsere Antworten

Wir finden die geeignete Nachfolgestrategie fur Sie,
entwickeln mit Ihnen einen Zeitolan und legen die
Rahmenbedingungen flr einen Verkauf fest.

Wir analysieren lhre Praxis und die Praxen lhrer Fachgruppe
im lokalen Umfeld.

Gemeinsam mit Ihnen eraroeiten wir konkrete Nachfolge-
alternativen. Wir ibernehmen die Vorgespréache und geben
Ihnen so die Mdglichkeit, zunachst anonym zu bleiben.

Wir ermitteln den Wert Inrer Praxis anhand anerkannter
Bewertungsmethoden.

Wichtig: der ermittelte Praxiswert ist nicht der Kaufpreis!
Wir unterstlitzen Sie auch bei den Verhandlungen fiir ein
ootimales Verkaufsergebnis.

Kompetenz & Branchenerfahrung

Wir sind eine auf die betriebswirtschaftlichen Belange
niedergelassener Mediziner spezialisierte Beratungspraxis
und pegleiten seit 10 Jahren Praxisgrindungen, Praxis-
kooperationen und Praxisabgaben in Nordrhein-Westfalen
und im Ubrigen Bundesgebiet.

Zertifizierte Beratung

Wir werden laufend von der LGA-InterCert nach DIN ISO
9001:2008 zertifiziert.

In der Focus-Liste 2014 wurden wir unter Deutschlands
besten Steuerkanzleien gelistet.

Unverbindliches Erstgesprach

Im Erstgesprach klaren wir Inre Ausgangssituation und die
Maoglichkeiten einer Unterstiitzung durch VPmed. Dieses
Gesprach bleibt ohne Berechnung.

Honorar
Guter Rat ist teuer! Schlecnter ist unbezahlbar!

Nach Festlegung des Beratungsumfangs erhalten Sie ein
individuelles und fur Sie transparentes Angebot.

Kontaktmdoglichkeiten

Nutzen Sie die Gelegenheit, uns in Vortrdgen, durch
Veréffentlichungen oder aber im direkten Kontakt kennen
Zu lernen.

VPmed Karch & Kuhnert Partnerschaft
Telefon +49 (0)2151 8539 0
www.vpmed.de



